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CONTRATO N¢ 04/2018 CONCORRENCIA PUBLICA N¢ 06/2017

Pelo presente instrumento, o MUNICIPIO DE CORONEL VIVIDA, com sede na Praga Angelo Mezzomo,
s/n - Centro, na cidade de Coronel Vivida, Estado do Paran4, inscrito no CNP] sob n? 76.995.455/0001-
56, neste ato representada pelo seu Prefeito Municipal, Sr. Frank Ariel Schiavini, portador do RG n®
5.767.644-2 e do CPF n? 938.311.109-72, ao fim assinado, doravante designado CONCEDENTE de um
lado e do outro, a empresa SOLIMAR EDSON DAMAZIO SILVEIRA, pessoa juridica, com sede na Rua
Arlindo José Gregolin, 112 - Primavera I, na cidade de Coronel Vivida, Estado do Parang, inscrita no
CNP] n? 17.648.144/0001-51, neste ato representada pelo seu representante legal, Sr. Solimar Edson
Damazio Silveira, portador do RG n? 6.805.803-1 e do CPF n® 023.109.329-22, como
CONCESSIONARIA, tendo certa e ajustada a concessdo de uso de imdvel, objeto da Concorréncia
Publica n? 06/2017, conforme abaixo descrito, que independente da sua transcrigdo, integra o
presente contrato que sera regido pelas disposi¢des da Lei Federal n? 8.666/93, Lei Municipal n®
2.584/2014 pelo Cédigo Civil, Cédigo do Consumidor, e demais legislagdo pertinente, mediante as
seguintes clausulas e condigoes:

DAS NORMAS APLICAVEIS/LEGALIDADE:

CLAUSULA PRIMEIRA - O presente contrato originado do processo n° 145/2017, Concorréncia
Publica n° 06/2017, reger-se-a pelos preceitos de direito piblico e em especial pela Lei Federal n®
8.666/93 e suas alteragdes e pela proposta da CONTRATADA, onde declara conhecer todas essas
normas e concorda sujeitar-se as estipulacdes, sistema de penalidades e demais regras delas
decorrentes, mesmo que ndo expressamente transcritas no presente instrumento.

DO OBJETO:

CLAUSULA SEGUNDA - 0 Municipio de Coronel Vivida, na qualidade de CONCEDENTE, faz concessao
a empresa SOLIMAR EDSON DAMAZIO SILVEIRA, CONCESSIONARIA, para o uso do Médulo n2 01 do
Incubatoério Industrial empresarial “Crescer e Desenvolver”, situado na Rua Pedro Lotti, n® 87, Coronel
Vivida/Parana.

CLAUSULA TERCEIRA - CONDICOES ESPECIAIS
DOS REQUISITOS ESPECIAIS

Paragrafo primeiro: A CONCESSIONARIA devera cumprir os requisitos previstos nas Leis Municipais
n? 2781/2017 e sua alteragdo, 1.970/2007 e alteragdes, bem como cujo uso e ocupagio seja permitido
ou permissivel nos termos da Lei Complementar Municipal n® 038/2013, bem como o que esta
previsto neste contrato e no Edital de Licitagdo:

I - Operar e manter, na forma e prazo previstos neste Edital, o espago dentro dos paridmetros
estabelecidos no contrato de concessao;

II - Gerar, no minimo, 01 (um) emprego direito no inicio das atividades, acrescendo mais 01 (um)
emprego a cada ano da concessio;

III - Utilizar apenas o espago para os fins previstos no contrato de concessio;

IV - Manter as caracteristicas originais do bem concedido; realizando adequagdes/alteragoes
dentro do médulo que ocupa, desde que expressamente autorizado pela municipalidade e tudo o
que investir deve incorporar ao imével do Municipio;
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V - Cumprir e fazer cumprir a legislagdo municipal vigente, as normas do servico e as cldusulas
contratuais da concessao;

VI - Permitir aos encarregados da fiscalizagdo devidamente credenciados pelo Poder Concedente
livre acesso, em qualquer época, aos equipamentos e as instalagdes integrantes do servigo ora
concedido;

VII - Ser responsabilizado por todo e qualquer ato que gere danos a seus trabalhadores ou a
terceiros;

VIII - Realizar toda a manutengdo, pequenos reparos, benfeitorias, limpeza no espago bem como no
espago compartilhado que se fizerem necessdrias, de acordo com as determinagdes do Poder
Concedente;

IX - Garantir o inicio das atividades, no prazo maximo de 90 (noventa) dias a contar da assinatura
do Contrato de Concessao;

X - Cumprir todas as obrigagdes previstas na Lei Municipal n® 2781/2017;

XI - Respeitar as regras de uso e ocupagdo do solo, nos termos da Lei Complementar Municipal n®
038,/2013.

Pardgrafo segundo: Todas as responsabilidades previstas no subitem anterior deverao estar sob a
autorizagdo e acompanhamento da Secretaria de Industria, Comércio e Turismo e deverdo ser
realizadas independente de qualquer notificagdo e sem qualquer 6nus ao Poder Concedente.

Paragrafo terceiro: Todas e quaisquer benfeitorias ou acessdes introduzidas no médulo 01 do
incubatdrio ou no terreno objeto da concessdo de uso, seja inicialmente ou no curso da operagio, se
incorporardo ao imével na medida em que sejam realizadas, sem que caiba 3 CONCESSIONARIA
qualquer direito de indenizagio.

Pardagrafo quarto: Nio é admitida a proposi¢do de ocupagéo do terreno hoje livre de projegido de area
de construgdo com acréscimos em projecdo de construgdo que assim descaracterizem a identidade
visual do incubatério com um todo bem como no respectivo médulo sem autorizagdo expressa do
MUNICIPIO de edificagdes que se destinem a apoiar as atividades operacionais da CONCESSIONARIA.

Pardgrafo quinto: A exploragdo do Moddulo do Incubatério implicard na responsabilidade da
concessionaria em garantir o seu eficaz funcionamento, gerando empregos e renda, ainda a
responsabilidade pelos seus empregados, bem como pelo pagamento dos tributos, taxas e
contribui¢des que venham a incidir sobre as suas atividades, além das incumbéncias e encargos
previstos neste Contrato.

Paragrafo sexto: A exploragdo do médulo do incubatério se dara por uma das atividades permitidas
ou permissiveis de acordo com a legislacdo vigente.

Paragrafo sétimo: A CONCESSAO sera executada pela CONCESSIONARIA, por sua conta e risco sem
qualquer aporte financeiro por parte do Poder Publico. As despesas admini;;trativas, previsoes
relativas a demanda e a receita sdo de responsabilidade exclusiva da CONCESSIONARIA.

Pardagrafo oitavo: A empresa devera descrever pormenorizadamente suas atividades desenvolvidas,
ou mesmo as que tem inten¢do de desenvolver, conforme requerimento em anexo. Caso a Empresa
venha a alterar ainda que em parte sua atividade principal devera comunicar por escrito e aguardar
autorizacdo formal autorizando tal alteragao.

CLAUSULA QUARTA - DOS IMPOSTOS E TAXAS

I - A CONCESSIONARIA ficara responsavel pelos tributos que incidam sobre o imével a partir da
concessao;
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II - Todos os impostos e taxas, de qualquer natureza, que incidem ou vierem a incidir sobre o
imovel serdo de responsabilidade exclusiva da concessionéria, mesmo que langados em nome da
concessao.

CLAUSULA QUINTA - PRAZOS

Pardgrafo primeiro: O prazo desta concessdo serd de até 24 (vinte e quatro) meses, respeitado o
resultado de avaliagdo, sem qualquer remuneragdo ao Municipio, contados da data de assinatura do
contrato, ou seja, de 08 de janeiro de 2018 a 07 de janeiro de 2020.

Paragrafo segundo: Ultrapassado esse periodo o empreendedor tera direito a prorrogacdo por mais
vinte e quatro (24) meses, mediante contrapartida ao Municipio no valor correspondente a uma (01)
Unidade fiscal Municipal - UFM mensal.

CLAUSULA SEXTA - 0 bem objeto do presente contrato, ndo podera ser cedido ou alienado a terceiros,
em nenhuma hipétese, sob pena de retomada do bem pelo Poder Piiblico pelo desvio de finalidade.

CLAUSULA SETIMA - Obriga-se a CONCESSIONARIA a zelar pelo bem mével objeto deste contrato, ndo
podendo de forma alguma utiliza-lo para outros fins, que ndo o previsto na cldusula sexta deste
instrumento, sob pena de imediata rescisdo contratual.

CLAUSULA OITAVA - Podera o CONCEDENTE suspender o uso e gozo do bem, a qualquer tempo,
independentemente do prazo previsto neste instrumento, se a CONCESSIONARIA ndo cumprir com as
clausulas previstas neste contrato.

CLAUSULA NONA - A CONCESSIONARIA se compromete a conservar o bem em perfeito estado, no
podendo fazer modificagdes alterando o seu uso, salvo no caso de expressa autorizagdo do
CONCEDENTE.

CLAUSULA DECIMA - A CONCESSIONARIA, obriga-se sob sua responsabilidade a:

I - Atender as finalidades estabelecidas neste contrato para o bem cedido;

II - Submeter-se & fiscalizacdo do Poder Concedente;

III - Cumprir todas as obrigagdes previstas neste instrumento;

IV - Ficard também sob a responsabilidade da CONCESSIONARIA, sem 6nus para o PODER
CONCEDENTE, a execu¢do da instalagdo de energia desde a rede elétrica até o barracdo,
compreendendo posteamento, fios elétricos, medidores, padrdo de energia, mdo de obra e demais
materiais necessarios para o funcionamento do barracao.

CLAUSULA DECIMA PRIMEIRA - Cabera ao CONCEDENTE o direito de:
I - Fiscalizar o uso do bem concedido;
II - Promover a fiscaliza¢do do fiel cumprimento desta concessio, em todos 0s seus aspectos;
Il - Retomar o bem caso ndo sejam cumpridas as obriga¢des estabelecidas para a
CONCESSIONARIA, podendo responder por perdas e danos.
CLAUSULA DECIMA SEGUNDA - DOS CASOS OMISSOS

Os casos omissos e o que se tornar controvertido em face das presentes cldusulas contratuais, serdo
resolvidos administrativamente entre as partes, de acordo com a legislagdo pertinente.
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CLAUSULA DECIMA TERCEIRA - DAS SANCOES PARA O CASO DE INADIMPLEMENTO

Paragrafo primeiro: Em caso de INADIMPLEMENTO do contrato, representado pelo descumprimento
de quaisquer cldusulas, a Administragdo podera, garantida a prévia defesa, aplicar as seguintes
sangdes:

I - Multa equivalente a 100% sobre o valor do incentivo concedido;

Il - Adverténcia;

I - Cancelamento do incentivo;

IV - Suspensdo temporaria de participar em licitagdo e impedimento de contratar com a

Administragéo, pelo prazo de até 2 anos;

V - Declaracdo de inidoneidade para licitar ou contratar com a Administragdo Publica, na forma do

art. 87, IV da Lei 8.666/93.

Paragrafo segundo: Independentemente de qualquer notificagdo ou interpelacdo judicial, poderd
cessar a concessdo, na ocorréncia de quaisquer dos seguintes casos:
I - Paralisagdo das atividades econdmicas da empresa no Municipio por mais de 03 (trés) meses,
sem justificativa plausivel;
II - Destinagdo ou utilizagdo do imével, pela empresa, para fins diferentes daqueles previstos no
contrato de concessao, sem a necessaria anuéncia da Prefeitura;
IIT - Redugdo injustificada da quantidade minima de vagas estabelecidas na proposta durante todo
o periodo em que vigorar a concessdo.

Paragrafo terceiro: Constatada eventual infracdo contratual, o Municipio notificard a Empresa para
que ofere¢a defesa escrita no prazo de 15 (quinze) dias, a qual sera apreciada no prazo maximo de 30
(trinta) dias.

Paragrafo quarto: Apds a andlise da defesa apresentada pela Empresa, o Municipio devera emitir
parecer juridico fundamentado, aceitando ou rejeitando as razdes expostas.

Pardgrafo quinto: No caso de rejeicdo da defesa interposta pela Empresa, serdo aplicadas as
penalidades previstas no presente edital, podendo inclusive culminar com a suspensio dos beneficios
e o cancelamento da Cessdo Real de Uso do imével.

CLAUSULA DECIMA QUARTA - DOCUMENTOS A SEREM APRESENTADOS DURANTE A EXECUCAO
DO CONTRATO

Paragrafo tnico: Logo apds a assinatura do contrato de concessdo, a empresa vencedora devera
apresentar a seguinte documentacao:

a) Documento comprobatério da geragdo de emprego (Cadastro Geral de Empregados e
Desempregados ~-CAGED; guia de recolhimento do INSS ou outro documento oficial reconhecido) de
forma a cumprir o nimero minimo de empregos previsto neste edital;

b) Questionarios de acompanhamento da agdo, respondidos pelo responsavel da empresa,
conforme modelo (ANEXO XIX).

c) Plano de Negdcios a ser preenchido pelo responsavel da empresa, conforme modelo (ANEXO XX).

CLAUSULA DECIMA QUINTA - DO FORO
As partes firmam o presente instrumento em 02 (duas) vias de igual teor e forma na presenca das
testemunhas abaixo, obrigando-se, por si e seus sucessores, ao fiel cumprimento do que ora ficou

ajustado, elegendo para Foro do mesmo o da Comarca de Coronel Vivida, Estado do Parand, para
solugdo de toda e qualquer questdo dele decorrente, nio obstante qualquer mudanga de domicilio da
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MUNICIPIO DE CORONEL VIVIDA
ESTADO DO PARANA

CONCESSIONARIA que, em razdo disso, é obrigada a manter um representante com plenos poderes
para receber notificagdo, citagdo inicial e outras medidas em direito permitidas.

Coronel Vivida, 08 de janeiro de 2018.

.....................................................................

Solimar Edson Damazio Silveira
Solimar Edson Damazio Silveira
CONCESSIONARIA

Frank Arief Schiavini
Prefeito Municipal
CONCEDENTE i

Testemunhas:

'
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PUBLICAGOES LEGAIS

DIARIO DO SUDOESTE
25de janeiro de 2018

Edigao n° 7063
Camara Municipal de Sulina - PR BN/2018 A CONVITE
Relatéria Resumido da Execugho Orgamentaria Audidncis Piblica - relativa s
Execugio Orpamentiria 2017, contemplando:
(Orgamentos Fiscal e da Seguridade Social Prestaglo de Contas do 3* Qua-
Jansiro a Dezembro 2057 drimestre de 2017 ¢ Anual;
RRED - Anexa KIV (LRF, At 48) Em Reais MUNICIPIO DE RENASCENGA
- ESTADO DO PARANA

O Municiplo de Renascenga,
através do Seu Prefeito Munici-
pal, Senhor Lessir Canan Borto-
1, convida & todos o1 municipes
a participar da Audiéncia Pablics
para endlise da Prestagio de Con-
tas do 3* Quadrimestre de 2017,
do Municipio de Renascenga, Es-
tado de Parand ( ampirado no as-
tigo 48 da Lel Complementar n*
101 de 04 de malo de 2000 ), & ser
realizads & purtlr das 16:00 horas
do dia 30 de janeiro de 2018, na
CAmara Municipal de Vereadores.
o mmn deseja proporcionar aos

« op idade de en-

Nermta or Cacital Residtenta O Alracho o4 Mot

Agicacko don Rerursen ds Abwnaghc de Mvay
_

'ﬂ-ﬁmm

FONTE: PRONIM AF - wmmwamm O8h ¢ &4m,

Hotas mmmwmm-muummumr
NOTA wa—wm-m-m
conhece!

@ quantiatvements &
acumuiados [patpméniu lguida) Sest municipalidede, GNKrTe.
futuroa ou potancial

)P-nmnuuou Enﬁﬂﬂmmnmmammwmm
d) Contas mins qua possim vif @ efeler o patimdnia da entidade.

NOTA 2-0 Saiango Puirimonial
umemme—wamvmmmmmm 4 ostd slaborada com as Novas
Aplicadas a0 Setor Piblico.

Sando o Patrimnio da

patrironkl da wummmmmt.m-u—mam
& composicho dos bena o direitos (ativos), dan obrigagies (passivos), o dos Capilaie, MServas & masuliatos

U
) Alivo - S&0 ronos controlsdos pels sntideds como resufindo de evenios passados © dos Guall 80 88peT que resullem para o entideda banaficios
condmicos —m
b)Pdvp Sdo obrigaphes presentes da entidade, Jervacoas de svenios pessadas, Cujos pegamenios 50 ESPAM Rue Mesullem pars 8§ enfideds saldas de.

-mﬂd.m?m- mmmmmmmm-ummm
ot de Contablidada

NOTA 3. Imobzado - Erlwunlltmmhhm Macuinas, Apareinos Equipementos, Bens 08 Informatica. Mdveis 8 Uiansilos, « Demaia Bens
ontdads.

caminhar seus pleitos, sug

Educatve o m 5, 3.3.80.30.14.00.00-107- Matsciel da Ecucacto pare
PO, ELIVELARDA - PR BATA DF ABSHATURA TERVATHS. e 18 o rcks s S8 ADEI
~PRDATA “M 1BU1GT18. Cavelindia. 19 de laneio de 2018,
GHELLER Prudsflo Municlost

MUNICIPIO DE CORONEL VIVIDA - PR
AVIS0 DE LICITAGAO PREGAO PRESENCIAL N* 12/2018
REGISTRO DE PRECOS - TIPO MAIOR DESCONTO POR ITEM

EXCLUSIVA PARA ME, EPP E MEL
QBIETQ: Registro de preos para futuras ¢ eventuais AQUISICOES DE PECAS
PARA VEl dveis da linha leve, utilitis thdes, Onibus, vans,
motos ¢ tratores, per i frota ipal pelo critério de P i
de desconto utilizando « tabela AUDATEX. Praca Angelo

Mezzoma, ¥/n, & 09:00hs do dia 06 de fevereiro de 2018. YALOR MAXIMO ES-
TIMADO: RS 407.300,00. Prazo de vigéncla: 12 meses. O edital poderd ser obtido
Jumwmdpua.dnmnu.mhueduu.aohwmmmdudh
w lvividaprgovbr {45) 3232-8300, Caronel Vivids, 24 de
Junelro de 2018, Ademir Antdnio Aziliero, Presidente ds CPL.

® opinides scerca do assunto em
pauta.
Renascenga-Parand, 15 de janel-
ro de 2017,
Leasir Canan Bortoll
Prefeito Municipal

DEPARTAMENTO DE
COMPRAS E LICITAGOES
EDITAL DE CHAMAMENTO
N.* 001/2018
Lessir Canan Bortoli, Prefeito
Municipal de Renascenga/PR, no
uso de auas atribuigbes, em espe-
cial o contido na Lel Pederal n.*
8.666/93, atualizads pels Lei n*
8.883 de 08 de junho de 1994, ar-
tigos n.% 34, §1¢, 35, 36 8§ I° e
2® ¢ 37, convoca os Interessados
em participar de Licitagbes Pibli-
cas para que efetuem ou atualizem
o Reglstro Cadastral junto a esta

municipalidade,

1 - OBJETO: Convoca o8 Interes-
sados em participar de LICITA-
GOES POBLICAS OU CONTRA-
TAGOES promovidas por este
6rgio, a efetuarem inclusio e/ou
atualizagdo no Cadastro de Forne-
cedores deste Municipio, para fins
de habilitagio em diversas moda-
lidudes de licitagio, para forneci-

PORTARIA N* 135572018
DATA: 24012018

RONALDO MASETTO, Prefeito Municipal de Itapejars
D'Oeste, Estado do Parand, em exervicio, no uso do suas atribuipBes legais, siribuides
pela Lei Orgirica do Municipio;
RESOLVE:
Ml'Nmuwnewﬂh-Pﬁbm
M 8 Comissfo Bspecial Organizadors de
Tmmmammammwm.m»m
prendizes nos termos da P © das pormas cstebelecidas em Ediml.
1- Gustava Antoulelll, portsdor do CPF o° 028.288.279.09, ocupanie do
cargo do Dirotor do Departamento Municipal de Finanges, ns fungdo do

Presideate;

2 Mmmumrmmmamu
cargo de Dirctor do odo, na fungio de
‘membro;,

3- Mariliicls Andriguetti, portadora do CPF o* 706.840.579-72, ocupantc
do cargo de Diretora do Departamento Municipal de Educaglo ¢ Ewportes, na
funglo de membro;

Jussars Gueather, poriadors do CPF o" 588.930.679-00, ocupante do
wmmhmmamumum

Art. 2. A Comissiic Especial Organizadors do Tovies
@ fiscalizacho dox rubalhos

Seletivos deverd auxiliar no
Testes Salativoa.

A 3‘ Os tabalhos eferuados pels Comissio

o Prefeitun ) 1 de linpejers

Wm?l.pw&nlﬂnﬂmwmuwblm
Art 4. Ema Portana enta em vigor na data do sus
contrario.

mento de iuls de

bens, servigos ¢ obras de engenha-
ris para o exercicio de 2018.

11 - O edital encontra-se & dispo-
sigho no Departamento de Com-
pras e Licitagdes desw Prefeitura,
localizada na Rua Getulio Vargas,
n* 901 - centro, na cidade de Re-
nascengs, Estado do Parani e no
enderego clctrdnico www.ienss-
cencaprgavbr - Licitagdes/cha-
mamento piblico.

111 - Aos nidio Inscritos que atende-
rem o disposto neste Edital de Ca-

Prefeitura Municipal de lapejare D'Oeste, Estado do
Parund, aoe 24 (vinte ¢ quatro) dias do més de janeiro de 2018,

dastramento serd fornecido Cer- O Excalentiasima Municipsl Ademir José Gheler, convids & populspio em
partcipar da Auddncia Pbiica de 60 Cumprimento das
tificedo de Reglatro Cadastral, Pt Fca, tersria 80 3 Chicrpmaste da 2017, An;:m Pisice
com validade de um wno, renové- finalidade lovar a0 da o8 \TORIO
FISCAL E RELATORIO RESUMIDO DE EXECUGAD ronlizada
vel sempre que atulizarem o re- : u:om m-uam"- oy
Blstro. 10172000 nos seus Atigos O § 4° e At 43,
1V - Aos inscritos, cujo Certifica- o
do de Registro Cadastral, esteja Locat Sals da reunibes da Municipal
em plena vigincia, estio dispen- A Prosenca de todos @ de grande importinas .
sndos da referida atualizagdo, de-
vendo fazé-la no momento opor-
HUNICIPAL DE
tuno. ADITIVO w oa
Renascenca, 24 de Janelro de ATA B8 REINTRO O PRICOS - 233/ T
2018. mmm{_%
Leasir Canan Bortoll contracada em virnuce gos da oo b
Prefeito Municipal B TICE AT Corfor e s
Tvem Desarisho Pregs Contratads (RS} ""'""@'"""‘
MUNICIPIO DE 1 Gasolin Comum 408 411
CORONEL VIVIDA - PR 2 Fanal 2,9 3,11
CONTRATO N* 04/2018~ Concor- Qvsvie Sagunds - Dispasigies Barsls N
réncia Piblica n* 06/2017 - Contra- w—-mmw——ﬂ comtratusi que presene

17.648.144/0001-51. Objeto: conces-
silo & empresa para o uso do Médulo
n® 01 do Incubatério Industrial em-
presarial *Crescer ¢ Desenvalver”, si-
tuzdo na Rua Pedro Lotti, n* 87, Co-
ronel Vivida/Pr. Prazo de concessio:
24 meses, Coronel Vivids, 08 de ja-
neiro de 2018. Frank Ariel Schiavi-
ol Prefeito.

Born Sucesso do Sul, 24 de lanero da 1018

Leticla Conocena
Div. da Contratos o Convilnios

SUMULA DE REQUERIMENTO DE LICENCA DE
OPERACAO DE REGULARIZACAO
Delvino Longhi ¢ Arilde T. B. Longhitoma piblico
querequercu o IAP, aLicenga de Operagio de
Rngnhrlucin para Atividade de Avicultura de
Recria instalada em sua propriedade localizada na Linha

Sio Jofio Batista, Zona Rural de Pato Branco-PR
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Quinta-Feira, 25 de Janelro de 2018 Instituido pela Resolugdo 001 de 04 de Outubro de 2011 Ano VI - Ediglio N® 1531

PREFEITURA MUNICIPAL DE CORONEL VIVIDA
TERMO DE HOMOLOGAGAO - PREGAO PRESENCIAL N° 03/2018

DATA: 09/01/18 ABERTURA: 22/01/18 HORARIO: 08:00

OBJETO: CONTRATAGAO DE EMPRESA ESPECIALIZADA PARA MINISTRAR
CAPACITAGAQ PROFISSIONAL PARA CONSELHEIROS MUNICIPAIS; conforme
discriminado no objeto do presente edital. Analisados todos os atos referentes ao Pregéo
Presencial n® 03/2018, HOMOLOGO o item a seguir ao licitante vencedor:

[mem  [FoRNecEDOR [VALORUNITARIORS | VALOR TOTAL RS |
|01 | PG CLINICA ODONTOLOGICA LTDA-ME | 37m0.00 [3.r70.00 |
Totalizando por fornecedor:

[ForneceDor | NUMERO DO CNPJ [vaLOR TOTAL RS |
| PG GLINICA ODONTOLOGICA LTDA-ME [ 20748 882/0001-85 | 3.770,00 ]

Nas condigdes de sua proposta e do edital, Valor total da licitagéo é de R$ 3.770,00
(trés mil setecentos e setenta reais), Coronel Vivida, 22 de janelro de 2018, Frank Ariel
Schiavini, Prefeito Municipal.

TERMO DE HOMOLOGAGAO - PREGAQ PRESENCIAL N* 04/2018

Cod258141

DATA: 10/01/18 ABERTURA: 23/01/18 HORARIO: 08:00
OBJETO: REGISTRO DE PREGOS PARA FUTURAS E EVENTUAIS AQUISIGOES DE
OLDOS, PERCIANAS, DIVISORIAS E GESSO ACARTONADO (DRYWALL); conforme
iminado no objeto do presente edital, Analisados todos os atos referentes ao Pregéo
neial n° 04/2018, HOMOLOGO os lotes a seguir aos licitantes vencedores:

LOTE |MEM | FORNECEDOR VALOR UNITARIO RS | VALOR TOTAL ESTIMADO R$
01 PATRICK ZANELA EIRELI ME 66,00 18.800,00
PATRICK ZANELA EIREL| ME 180,00 8.500,00
. 03 PATRICK ZANELA EIREL| ME 4737 2.388,50
04 PATRICK ZANELA EIRELI ME 5,20 780,00
[ PATRICK ZANELA EIRELI ME 126 1.887.50
06 PATRICK ZANELA EIREL| ME 13.88 2.052,00
VALOR TOTAL ESTIMADO DO LOTE 01 36,188,00
LOTE |MEM | FORNECEDOR VALOR UNITARIO RS | VALOR TOTAL ESTIMADO R$
01 PATRICK ZANELA EIRELI ME 66,90 32.950,00
0z 02 PATRICK ZANELA EIRELI ME 46,00 23.000,00
03 PATRICK ZANELA EIRELI ME 26,00 1.260,00
VALOR TOTAL ESTIMADO DO LOTE 02 57.200,00
LOTE | ITEM | FORNECEDOR | VALOR UNITARIO RS | VALOR TOTAL ESTIMADO RS
03 |01 | OLIART COMUNICACAO VISUAL LTDA-ME | 220,00 86.000,00
VALOR TOTAL ESTIMADO DO LOTE 03 86.000,00
LOTE_[TEM | FORNECEDOR | VALOR UNITARIO R3 | VALOR TOTAL ESTIMADO R$
o4 | o1 | PATRICK ZANELA EIRELI ME | 130,00 26.000,00
VALOR TOTAL ESTIMADO DO LOTE 04 26.000,00
Totalizande por fornecedor:
FORNECEDOR NUMEROC DO CNPJ VALOR TOTAL ESTIMADO R$
OLIART COMUNICACAQ VISUAL LTDA-ME 00.176.555/0001 99 66.000,00
PATRICK ZANELA EIRELI ME 19.239.505/0001-31 116.386,00

condigbes de sua proposta e do edital. Valor total estimado da licitagic ¢ de RS
85,388,00 (cento e oitenta e cinco mil trezentos e oitenta e oito reais). O lote n° 05
foi CANCELADO no dia 19 de janeiro de 2018, conforme resposta ac pedido de
esclarecimento anexa ao processo. Coronel Vivida, 23 de janeiro de 2018. Frank Ariel
Schiavini, Prefeito Municipal.

AVISO DE LICITAGAO PREGAO PRESENCIAL N°® 12/2018
REGISTRO DE PREGOS-TIPO MAIOR DESCONTO POR ITEM
EXCLUSIVA PARA ME, EPP E ME|

Cod258143

OBJETO: Registro de pregos para futuras e eventuals AQUISIGOES DE PEGAS PARA
VEICULOS: automévels da linha leve, utilitdrios, caminhes, nibus, vans, motos e tratores,
pertencentes & frota municipal pelo critério de malor percentual de desconto utilizando a
tabela AUDATEX. LOCAL E HORARIQ: Praga Angelo Mezzomo, s/n, as 09:00hs do dia 06
de fevereiro de 2018. VALOR MAXIMO ESTIMADO: R$ 407.300,00. Prazo de vigéncia:
12 meses. O edital poderd ser obtido junto ao Municipio, das 08:00 &s 12:00hs e das
13:30 as 17:30hs ou através do site www.coronelvivida.pr.gov.br. InformagBes:(46) 3232-
8300. Coronel Vivida, 24 de janeiro de 2018. Ademir AntSnio Aziliero, Presidente da CPL.

Cod258150
CONTRATO N° 04/2018 - Concorrdncia Pablica n® 06/2017

Contratante: Municipio de Coronel Vivida. Contratade: SOLIMAR EDSON DAMAZIO
SILVEIRA, CNPJ n°® 17.648.144/0001-51. Objeto: concessdo & empresa para o uso do
Mddulo n° 01 do Incubatério Industrial empresarial *Crescer @ Desenvolver”, situado na
Rua Pedro Lotti, n° 87, Coronel Vivida/Pr. Prazo de concesséo; 24 meses, Coronel Vivida,
08 de janeiro de 2018, Frank Ariel Schiavini, Prefeito.

Cod258191
DIOEMS cp mmam% | Colaboratve ca garanta da. @“"“'“‘"‘”“ Lo meniadd # Rcoulpi
L codios 0 ledo ng aher © (T Ia3M3aR04E T

hitp://dicems.com.br/
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Protocolo de Envio de Arquivos
Conectividade Social

Prezado Cliente UNITEC CONTABILIDADE SC LTDA - 017712982300014600,

Seu arquivo pw7pn7v22ib00007.sfp foi armazenado na caixa postal da funcionalidade SEFIP/REV, na
Caixa Econdmica Federal, no dia 20/12/2017 as 10:13.

O nimero deste Protocolo de Envio de Arquivos é BBA4EFF2.CSF545D3.90330064.36496000.

Este ndmero € sua garantia do recebimento do arquivo pela Caixa Econdmica Federal, para posterior
tratamento.

Sendo detectadas ocorréncias impeditivas para o seu processamento,

nota explicativa sera enviada para a sua Caixa Postal.

Informagdes Complementares:

NRA:PW7PN7v22iB00007

Base de Processamento: PR

Municipio de apresentag@o da RE: Coronel Vivida/PR
Competéncia : 12/2017

Atengéo: Este Protocolo de Entrega de Arquivos ndo garante a legitimidade do conteddo
das informagbes.



ANEXO XIX

CONCORRENCIA PUBLICA N° 06/2017

QUESTIONARIO
QUESTIONARIO DE ACOMPANHAMENTO DA AGAO:
APOIO A INSTALACAO DE MICRO E PEQUENAS EMPRESAS

QUESTIONARIO DO EMPRESARIO:

NOME: SOLIMAR DAMAZIO SILVEIRA
EMPRESA SOLIMAQ ESQUADRIAS METALICAS
SEGMENTO METALURGICA

PORTE DA EMPRESA EMPRESARIO INDIVIDUAL

I- DAS INSTALACOES
a. As instalagoes fisicas estdo adequadas aos objetivos da sua empresa?

(X ) SIM.
( INAO. Por que:

a. O galpao industrial esta situado em local da facil acesso?

(X) SIM.
( JNAO. Por que:

b. A infraestrutura do local no qual foi instalado o galpao é adequada?
(Considere energia, acesso a transporte publico, asfalto, saneamento basico)

(X )SIM.
( JNAO. Por que:




Il. DA ORGANIZACAO E FUNCIONAMENTO

a A Prefeitura participa da gestéao do galpao industrial?

(X )SIM
( )N ﬁ Porque

b. A sua empresa recebeu algum tipo de instrumento de apoio a gestéo?

( )Financeira  ( )recursos humanos (X )contabil servigos gerais
( )Marketing () juridico ( )saude e seguranga no trabalho
( JAmbiental () prospecgao de tecnologia ( )Nao

c. Houve algum tipo de capacitagao para os empresarios e/ou funcionarios das
empresas incubadas? em que area?

( )Financeira  ( )recursos humanos ( )contabil servigos gerais
( )Marketing () juridico ( )saude e seguranca no trabalho
( )Ambiental ( ) prospecgao de tecnologia ( X )Nao

lll. DAS METAS
a. Marque as atividades que foram promovidas apoés a instalagéo de sua

empresas no galpao industrial?

( )Participacdo em eventos e feiras de negécio

( )Consultoria

( X )Curso de capacitacao

( )Divulgagao de marcas regionais

( )Central de compras

( )Central de logistica

( X )Servico de desenvolvimento para a empresa
( )Consdércio de exportagao

( )Outros. Especifique:

c. Mencionar e comentar os resultados alcangados por sua empresa com
as agdes desenvolvidas no galpao?
ALCANCAR BONS RESULTADOS ATENDENDO AS NECESSIDADES
DO CLIENTE.

c. Quais séo as agdes que deveriam ser desenvolvidas nos préximos 06
meses? Comente.

CONTINUAR ATUANDO NO MERCADO CONFORME DEMANDA.




d. Conclusées/Observagoes

CONCLUIMOS QUE O QUESTIONARIO E DE EXTREMA IMPORTANCIA
PARA CONHECIMENTO DA EMPRESA.

Data: 15/01/2018

Nome: SOLIMAR EDSON DAMAZIO SILVEIRA

Assinatura: SW W

6M'L/




ANEXO XX

CONCORRENCIA PUBLICA N° 06/2017

PLANO DE NEGOCIOS

INTRODUCAO
E um instrumento que visa estruturar as principais concepgdes e alternativas

para uma analise correta de viabilidade do negécio pretendido, proporcionando
uma avaliagao antes de colocar em pratica a nova ideia, reduzindo assim, as
possibilidades de se desperdigarem recursos e esforgos em um negocio
inviavel. Também é utilizado para a solicitagao de empréstimos e financiamento
junto a instituicoes financeiras, bem como, para expansao de sua empresa.

Pessoa Fisica: SOLIMAR EDSON DAMAZIO SILVEIRA
C.P.F: 023.109.329-22

Razéao Social: SOLIMAR EDSON DAMAZIO SILVEIRA
C.N.P.J:17.648.144/0001-51

Data de fundagao: 27/02/2013

Enderegco: RODOVIA BR 158 —-RUA

Telefone: (46) 3232-1236

CARACTERIZACAO DO EMPREENDIMENTO

A guestao visa conhecer a finalidade do plano de negdcios: criando um negdcio
(implantagé&o), expandindo um negdcio ja existente ou modificando a
localizagao de sua empresa (relocalizacao).

() Implantagdo
( ) Expansao/Modernizagao
( X ) Relocalizagao

Faca uma sintese do tipo de empreendimento que vocé pretende
implementar.

A pergunta pretende identificar de forma clara e objetiva, o ramo em que
pretende atuar e os motivos que o levaram a tomar esta decisdo. E
interessante oferecer detalhes sobre o empreendimento. Por exemplo: se
deseja montar um restaurante, qual € a proposta? self-service (a kg ou preco
Unico) ou a la carte? se € um comércio, atacadista ou varejista? e assim por
diante.

O RAMO DE ATIVIDADE A SER DESENVOLVIDO NO LOCAL SERA
METALURGICA E VIDRACARIA,POR SER UMA ATIVIDADE PROMISSORA E
LUCRATIVA,SENDO UM RAMO NO QUAL ESTAMOS QUALIFICADO A
DESENVOLVER.
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Facilidade de entrada e saida

Facilidade de estacionamento X

Fluxo de trafego X

Historico do local X

Localizagao da rua X

Melhorias exigidas na locagao X

Passagem de pedestres X

Preco do aluguel X

Servigos urbanos X

Taxa de ocupagéao do local X

Tempo de contrato do aluguel X

Transporte publico X

Zoneamento adequado X

O quadro acima podera ser aplicado para diversos locais e apds a
definigao. Justifique abaixo os motivos que o levaram a esta decisao.

A escolha do local e o espago fisico onde vocé pretende instalar seu negdcio
sao decisées muito importantes para o sucesso do empreendimento. O local
deve oferecer uma infraestrutura necessaria a seu negdcio, ter acesso
facilitado aos clientes e fornecedores, enfim, propiciar o seu crescimento.
SIM,E UM BOM ESPACO COM UMA BOA INFRAESTRUTURA.

Defina um layout para suas instalagoes.

A alocagao e distribuicao de seus diversos recursos (mercadorias, estantes,
géndolas, vitrines, prateleiras, depodsitos e outros) em suas instalagées também
sao importantes para a integracao das atividades a serem executadas para a
conquista de niveis de produtividade satisfatérios ao seu negdcio. O beneficio
que um bom arranjo fisico (layout) pode trazer &, por exemplo; uma maior
facilidade de localizagdo dos itens por parte do cliente, um fluxo mais agil dos
materiais, uma disposicao mais adequada, efc.

SERA UMA EMPRESA BEM ORGANIZADA TENTANDO ATENDER AS
NORMAS NECESSARIAS.
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ANALISE DE MERCADO E COMPETITIVIDADE

Descreva quais sdo as oportunidades que vocé percebe em seu
empreendimento.

Muitas oportunidades sé@o encontradas pela identificagdo de tendéncias. Estas
tendéncias merecem rigorosa atengéo por parte das empresas para se detectar

uma nova oportunidade. )
CRESCIMENTO PROFISSIAL GERACAO DE NOVOS EMPREGOS.

Quais sdo as principais ameagas ao seu negécio?

As ameacas também sdo uma constante e surgem de todas as esferas: do
desinteresse do mercado consumidor por seu produto a entrada de novos
concorrentes com importantes diferenciais competitivos, passando pela
caréncia de insumos e matérias-primas. Por isso, sua atencdo as mudangas,
chamadas sinais de mercado, deve ser total e continua, de modo a lhe permitir
interagir com previsibilidade e consisténcia.

CREDIARIOS NAO RECEBIDOS ,E BAIXA NA DEMANDA DE SERVICO.

LOCALIZACAO E INSTALAGAO

Faga uma analise dos diversos pontos potenciais existentes para tomar
uma decisdao sobre o local a ser instalado sua empresa. Abaixo é
apresentado um modelo com varios fatores para que se possa fazer uma
classificacdo pelo grau de importancia. A escala é de um a cinco em
ordem crescente, com 5 sendo o valor mais favoravel para sua empresa.

Atraves do preenchimento do quadro, vocé podera ter um melhor
direcionamento quanto as vantagens e desvantagens do local a ser escolhido.

Fatores 1 2 3 4

5
Area comercial movimentada X

Area para vitrines X

Bom acesso rodoviario X

Concorrente mais préximo X

Entrada de servigo para entregas X

Entrada de servigo para entregas

1
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Qual o seu mercado potencial?

Mercado potencial significa identificar seu publico principal — para quem vocé
pretende produzir, vender, prestar servigcos, etc. (regido, sexo, costumes, estilo
de vida, renda). Esta andlise pode ser estendida para que tipo de empresa
(porte, ramo de atuagado, nivel de faturamento, comércio, industria), pode ser
atendida pelo produto/servigo. Deve-se priorizar os mercados identificados.

SAO PESSOAS FISICAS E JURIDICAS QUE DESENVOLVAM OBRAS.

Dimensione seu mercado principal.

As informagdes quanto ao raio de atuagdo da empresa, tamanho de mercado,
numero de clientes/clientes potenciais dentre outras variaveis, podem ser
obtidas através da consulta em bancos de dados, de censos econdmicos e
demograficos, publicacdes especializadas do setor, associagbes comerciais e
de classes, sindicatos, 6rgaos do governo federal, estadual e municipal, com os
concorrentes ou ainda em pesquisas de mercado junto ao mercado-alvo.

OBRAS (CASAS PREDIOS ETC)

O setor possui sazonalidade no consumo?

A sazonalidade estd ligada diretamente a variacdo da demanda dos
produtos/servicos da empresa. Por exemplo: uma sorveteria tem como pico de
vendas no periodo de verdo e uma queda acentuada no consumo desse
produto em meses de climas mais frios. Ao conhecer as oscilagdes que seus
produtos/servicos possam sofrer em determinadas épocas do ano, o
empresario deve pensar em alternativas para resolver o problema (Exemplo:
inser¢do de novos produtos, promogéao, etc.).

SIM POIS TUDO DEPENDE DO CLIENTE TER FACILIDADE DE CREDITO.
FORNECEDOR

Identifique seus fornecedores considerando sua localizagao, prego, forma
e prazos de pagamento, disponibilidade de fornecimento, lote minimo de
compra, efc.

Todos os fatores acima mencionados devem ser levantados para que a
empresa possa avaliar a melhor opgao para suas necessidades.

6 5 4 3 2 1
Excelente Muito Bom Bom Regular Ruim Muito Ruim
Item Seu Fornecedor | Fornecedor | Fornecedor | Fornecedor
Fornecedor l‘All IlBIl Ilc" "D"
Atual
Atendimento 6 5 4 3 2




Capacidade de |5 5 5 5 5
Entrega

Condigées de 6 5 4 3 2
Facilidade de

Acesso

Garantias dos 5 4 3 2 1
Localizagao 6 5 5 5 5
Lote Minimo de |2 2 2 2 2
Pontualidade de | 5 5 <] 5 5
Preco el = 4 4 4
Qualidade do 6 6 6 6 6
produto

relacionamento | 6 6 6 6 6

O setor possui sazonalidade no fornecimento de matérias-primas para
produgdo?

Deve ser observado que a disponibilidade de matéria-prima durante os diversos
periodos do ano podem sofrer alteragbes. Logo, & fundamental que a empresa
analise a possibilidade de insumos substitutos para que ndo comprometa a sua
cadeia de producao.

SIM, PRINCIPALMENTE NOS FINAIS DE ANO.

CONCORRENTE

Identifique quais sdo seus concorrentes e seus pontos fortes e fracos, canais
de distribui¢ado, custos e pregos de venda praticados, politicas de crédito e
formas de divulgag¢do.

O conhecimento sobre a concorréncia € importante para que a empresa esteja

atenta a todos os acontecimentos que estdo em torno de seu mercado. Pode
também auxilia-lo na definicao de estratégias de atuagéo junto aos concorrentes.
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6 5 4 3 2 1
Excelente Muito Bom Bom Regular Ruim Muito Ruim
Item Sua Empresa Concorrente | Concorrente | Concorrente
A B C
Atendimento 6 4 4 4
Atendimento 6 4 4 4
P6s-Venda
Canais de | 6 4 4 4
Distribuicao
Divulgacio 6 4 4 4
Garantias 6 4 4 4
Oferecidas
Localizacdo 4 4 4
Politica de | 6 4 4 4
Crédito
Precos 6 4 4 4
Qualidade dos | 6 4 4 4
Produtos
Reputagio 6 4 4 4
PESSOAL

Dimensione sua equipe de trabalho, relacionando numero de
empregados, cargos, salarios e encargos sociais esperados.

Nesta etapa deve ser feito um resumo das responsabilidades e qualificagbes
de cada pessoa. Inicialmente vocé deve fazer um organograma de sua
empresa definindo claramente as fungbes e linhas hierarquicas, isso com
certeza o ajudara a definir o perfil das pessoas que ira contratar. Defina o
nimero de pessoas, quais serdo seus cargos, fungdes e responsabilidades e
principalmente a qualificagéo exigida para realizar o trabalho a contento. Com
estas informagoes, vocé tera condigdes de procurar no mercado o profissional
adequado as necessidades de sua empresa aliado aos recursos Cargo
Quantidade Salario (R$)Encargo Social (R$)Total (R$)Total

Cargo Quantidade Salario (R$) Encargos Social (R$) | Total
VIDRACEIRO 1 1.290,00 103,20 1.393,20
UXILIAR

METALURGICO 1 954,00 76,32 1.030,32
Total 2 2.244,00 179,52 2.423,52




disponiveis.
PRODUTOS E SERVICOS

Relacione os produtos/servigos que serdo oferecidos pela empresa e
suas caracteristicas.

Ao descrever o seu produto ou servigo, devera deixar bem claro suas vantagens e
beneficios. Citar aspectos que levardo o consumidor a escolher o seu
produto/servico, em vez de outros disponiveis no mercado. Deve-se aqui,
estabelecer areas de diferenciacéo. Listar as vantagens de seu produto em relagéo
aos concorrentes, tais como patente, registro de marca, exclusividade, etc. Se no
final, chegar a conclusdo que a vantagem esta do outro lado, registre modifica¢des
que serao feitas para reverter este quadro. Lembre-se: o seu produto/servigo deve
ser melhor do que os dos outros.

PORTAO ,TRILHOS ,GRADES , JANELAS, ESSES NA FABRICACAO DE METAIS.
DISPONIBILIZAMOS TAMBEM OS SERVIGOS DE REPARAGAO E MANUTENCAO
DE OBJETOS E EQUIPAMENTOS PESSOAIS E DOMESTICOS, OFERECEMOS
AINDA SERVICOS DE USINAGEM, TORNEARIA E SOLDA, TENDO COMO
MISSAO PERANTE O CLIENTE A QUALIDADE, GARANTIA E O MELHOR
ACABAMENTO.

Estime a capacidade instalada para o primeiro ano de atividade.

Para evitar ociosidade ou até mesmo desperdicio de recursos, & importante que a
empresa faga um dimensionamento de suas instalagdes, volume de atendimento,
numero de funcionarios, dentre outras varidveis que poderao fazer parte desta
analise.

EM NOSSO PRIMEIRO ANO DE INSTALACAO TEMOS COMO META
CONTINUAR COM NOSSAS ATIVIDADES E CLIENTES, PROCURANDO SEMPRE
SE EXPANDIR ALCANCANDO ASSIM UMA MAIOR PRODUTIVIDADE E
PRESTACAO DE SERVIGO , GERANDO ASSIM NOVAS OPORTUNIDADES DE
EMPREGO.

ESTRATEGIA COMPETITIVA

Defina uma estratégia competitiva com base nas variaveis: lideranga no
custo e diferenciagéo.

Definir uma estratégia € fundamental para tragar um direcionamento do seu negocio.
Essa estratégia pode ser alcancada através de um controle efetivo dos custos ou até
mesmo buscar um diferencial no que se refere a qualidade dos produtos/servigos,
atendimento, tecnologia, marketing, etc.

NOSSA PRINCIPAL ESTRATEGIA ESTA BASEADA NA QUALIDADE DOS
PRODUTOS FABRICADOS E NOS SERVICOS PRESTADOS, VISANDO SEMPRE
UM BOM PRECO PARA ATENDER A DEMANDA DOS CLIENTES.



PLANO DE MARKETING E COMERCIALIZACAO

Quais as estratégias de comunicagdo que serédo utilizadas por vocé na
divulgagao de seu negécio e/ou produtos/servi¢os?
Devem ser analisados os meios de comunicagao (radio, TV, mala direta, internet,
carro de som, “radio poste”, faixas, jornal, telemarketing) que sua empresa ira
utilizar, sua frequéncia e custo.

NOSSA PRINCIPAL FORMA DE DIVULGACAO DOS PRODUTOS E SERVICOS
DISPONIBILIZADOS PELA NOSSA EMPRESA E FEITO PELO RADIO ATRAVES
DE HORARIOS COMERCIAS ,PATROCINIOS E PRINCIPALMENTE PELA FORMA
MAIS POPULAR DE DIVULAGAO QUE E A BOCA A BOCA.

Descreva quais os canais de distribuigdo que vocé pretende utilizar.
A forma com que vocé vai levar o produto/servico ao mercado ira influir no alcance
do seu cliente potencial, na sua capacidade de atingir novos mercados e no seu
dimensionamento. A empresa pode adotar uma série de canais para isso, como:
vendedores internos e externos, representantes, franquias, internet, etc.

PRETENDEMOS UTILIZAR OS CANAIS DE RADIO DIVULGAGCAO EM EVENTOS
ATRAVEZ DE PATROCINIOS.

Defina uma marca para sua empresa e/ou produtos/servicos?
Uma marca bem trabalhada pode contribuir de forma efetiva para o sucesso de seu
negécio. Ela esta associada a qualidade de seu produto/servigo, a credibilidade da
empresa junto aos clientes, enfim, consolida uma imagem no mercado. Vocé deve
estar atento para sua facilidade de pronancia e de memorizagdo, para facil
lembranca e associagao com o produto/servigo.

SOLIMAQ ESQUADRIAS METALICAS.

Defina uma estratégia de posicionamento/imagem em relagdo ao mercado.
A acdo visa buscar uma afinidade com o seu cliente potencial. Pretende direcionar todo
esforgo de marketing no sentido de associar o seu negécio as diversas caracteristicas que
sdo atribuidas ao mercado. Exemplo: “empresa tradicional’, “empresa jovem”, “empresa de
vanguarda’”, etc,
NOSSA ESTRATEGIA DE POSICIONAMENTO E DEFINIDA EM PRODUTOS E
PRESTACAO DE SERVICOS DE BOA QUALIDADE E PRECO INTERMEDIARIO.

INVESTIMENTOS

Relacione os investimentos necessarios para a implantagao de seu
negécio.
O quadro acima esta sendo apresentado de forma simplificada. Todavia, o
empreendedor podera detalhar alguns itens, identificando a quantidade, o valor
unitario, o total de cada um deles, etc.




INVESTIMENTOS R$

Obras Civis 10.000,00

Terraplanagem 3.000,00

Construgdo 20.000,00

Projeto

Instalagoes

Custo de compra/aluguel SEM CUSTO NOS PRIMEIROS 2
ANOS

Melhorias/reformas 20.000,00

Qutros 2.000,00

Equipamentos

Moveis, estantes, prateleiras, gdndolas 5500,00

Maéquinas e equipamentos 50.000,00

Veiculos 38.000,00

Informatica 100,00

Outros

Total 148.600,00

RESUMO ‘PASSO A PASSO’ DE UM PROJETO DE VIABILIDADE

ECONOMICA

Passo 1

Levantar o investimento fixo (maquinas, instalagdes, moveis e utensilios).

Ver valor total no quadro de investimentos.

INVESTIMENTO FIXO

148.600,00
Passo 2

Estimar os custos fixos mensais.
CUSTOS FIXOS RS 7.500,00
RETIRADA DOS SOCIOS

954,00
ENCARGOS SOCIAIS SOBRE A
RETIRADA 104,94
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ENCARGOS SOCIAIS SOBRE

SALARIOS 179,52
SEGUROS

DESPESAS BANCARIAS 200,00
JUROS 3% AO MES
HONORARIOS CONTABEIS 500,00
MATERIAL DE EXPEDIENTE 500,00
ALUGUEL 200,00
DESPESAS DE VIAGENS 700,00
AGUA 150,00
LUZ 630,00
TELEFONE 79,00

MANUTENCAO E CONSERVACAO 150,00

PROPAGANDA 60,00
DEPRECIACAO 3% AO MES
ONIBUS, TAXI, CORREIOS 500,00
1.666.65
FINANCIAMENTOS EXISTENTES
1.984 .83
OUTROS (COMBUSTIVEL)
TOTAL 7.500,00
Passo 3

Pesquisar o percentual de impostos + comissoes.

IMPOSTOS (%)

ICMS
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COFINS

PIS

CONTRIBUICAO SOCIAL SOBRE O
LUCRO

IMPOSTO DE RENDA

SIMPLES 6%

COMISSOES

TOTAL 6%
Passo 4

Estimar o faturamento, as compras e o montante de impostos + comissoées.

DISCRIMINACAO

20.000,00
Faturamento
Custo da mercadoria vendida 11.500,00
Custo do servigo prestado 4.500,00

Impostos + comissdes: (% total de
impostos x faturamento) + 100

1.700,00X20.000/100= 340,00

Passo 5

Calcular a margem de contribuigdo e o seu indice.

DISCRIMINACAO RS
Faturamento 20.000,00
(-) Custo da mercadoria vendida 11.500,00
(-) Custo do servigo prestado 4.500,00
(-) Impostos + comissdes 1.700,00
(=) Margem de contribui¢do 2.300,00

=




-

DISCRIMINACAO %
Indice da margem de contribuigdo: 11
(margem de contribui¢do + faturamento) x
100

Passo 6
Calcular o ponto de equilibrio.
DISCRIMINACAO RS
Ponto de equilibrio: (custos fixos + indice | 326,00

da margem de contribuigdo) x 100

Passo 7
Qual o lucro esperado para o faturamento estimado?
DISCRIMINACAO R$
Faturamento estimado 40.000,00
Custos fixos 7.500,00
Lucro: ((faturamento estimado x indice da | 920,00

margem de contribui¢io) = 100) - custos
fixos

Passo 8

Determinar o estoque inicial ou de seguranga.
Exemplo: R$4.000,00 pagamento a vista.

Passo 9

Calcular a necessidade de capital de giro.

Exemplo:

Pagamento das compras: 30 dias da data.

Recebimento das vendas: 30 dias da data.

Pagamento do custo fixo: R$ 1.000 a vista e R$ 2.000 a 30 dias da data.
Pagamento dos impostos: 30 dias da data de faturamento.

DISCRIMINACAOQ 12 Més
Faturamento

20.000,00
Custo da mercadoria 11.000,00
vendida
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Custo do servigo prestado 4.500,00

Custos fixos 7.500,00

Impostos 600,00

Saldo final -3.600,00

Saldo acumulado -3.600,00
Passo 10

Investimento necessario: considerado o investimento fixo + necessidade de
capital de giro.
Exemplo: 20.000,00 + 3.600,00 = 13.600,00

Passo 11

Taxa de rentabilidade: (lucro + investimento necessario) x 100.
Exemplo:

2.300,00 + 20.000.00=0,11x 100 = 11%

Passo 12

Prazo de retorno do investimento: investimento necessario + lucro.
Exemplo:

20.000,00 = 2.300,00 = 08 meses

CONCLUSAO

O Plano de Negocios por vocé desenvolvido nao representa somente um
instrumento de planejamento formalizado em um papel. Ele deve, sim, estar
integrado a toda a empresa, difundido e retroalimentado permanentemente
com novas informagdes que possam contribuir para o sucesso organizacional.

O planejamento também deve ser flexivel a novas realidades, adaptavel a
novos paradigmas, sob pena de tornar-se um instrumento ultrapassado e nao
efetivo.

Empreender & sempre um risco, mas empreender sem planejamento é um
risco que pode ser evitado. O plano de neg6cios, apesar de ndo ser a garantia
de sucesso, ira ajuda-lo, entre outras coisas, na tomada de decisdes, assim
como a nao se desviar de seus objetivos iniciais.



